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Streszczenie:

Polscy eksporterzy produktéw rolno-gparczych wykazuj rosryce zainteresowanie ekspansg rynki
pozaunijne, w tym réwniena rynek indyjski. Celem artykutu jest zidentyfikanie uwarunkowai czyn-
nikéw rozwoju polskiego eksportu produktéw rolnasspvczych do Indii, ze szczegoinym uwedyhie-
niem ustalé podpisanej w kwietniu 2017 r. polsko-indyjskiejany sektorowej o wspdipracy w dziedzi-
nie rolnictwa. Badania oparte na studiach litecatyych i analizie aktéw prawnych oraz danych statyst
nych z bazy WITS-Comtrade wykazatg, Indie, mimo odlegkei geograficznej i kulturowej oraz nadal
wysokiego protekcjonizmu handloweggrgnkiem perspektywicznym dla polskich eksportesdtyku-
toéw rolnych izywnasci. Obecna pozycja polskich firm jest jednakaiaiiestabilna, a poziom eksportu
rolno-spaywczego — niski, chiocechuje go stosunkowo wysokie tempo wzrostu. Badj@ dwustronnej
umowy o wspotpracy w dziedzinie rolnictwa #eautatwé pokonanie barier w dagtie do rynku indyj-
skiego, m.in. poprzez wymiainformacji o sytuacji rynkowej i rozazaniach prawno-systemowych do-
tyczacych rynkéw rolnych, wspdtpraev dziedzinie marketingu i promocji oraz podejmoigatwustron-
nych inicjatyw na rzecz rozwoju bilateralnego han@lcena efektow tej umowydizie wymagata jednak
przeprowadzenia dalszych badeukowych, gdi obecnie podejmowane dopiero pierwsze dziatlania
w ramach tej wspotpracy. Przyszite kierunki lfeidanaliz powinny réwnie uwzgkdniat wiele dodatko-
wych czynnikdw, ktére magstotnie zmierd warunki handlu z partnerem indyjskim, takich jakomwy-
niki prowadzonych obecnie negocjacji porozumienigomym handlu meidzy UE a Indiami.

Stowa kluczowe:polski eksport; produkty rolno-sppwcze; Indie; umowa o wspotpracy
Klasyfikacja JEL: F10, F13, Q17

* Ten rozdziat powstat w ramach projektu nr 061/\WHZ/02/2017/S/7061 pt. ,Konkurencyj&b miedzynarodowa
w perspektywie makro, mezo i mikro” sfinansowanegdérodkéw przyznanych Wydziatowi Ekonomii i Stosunkéw
Migdzynarodowych Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakawi@mach dotacji na utrzymanie potencjatu badagaze
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1. WSTEP

W zwiazku z rosgcym nasyceniem i dig konkurencg na rynku europejskim, pol-
scy eksporterzy coraz g€ziej podejmug decyzg o dywersyfikacji kierunkow za-
granicznej sprzeds i podejmuj proby wegcia na bardziej odlegte geograficznie,
a take kulturowo rynki. Jednym z pozaeuropejskich rynk&wre § uznawane
za atrakcyjne i perspektywiczne dla polskiego ekspjest rynek indyjski.

Sektor rolno-spaywczy w Polsce funkcjonuje obecnie w warunkach aakt
cen, wywotanych przez ograniczenia w dgsie do rynku rosyjskiego, ktéry byt
do tej pory jednym z najwaiejszych rynkow zbytu polskich artykutéw rolnych
i zywnosci. Spadek sprzedg do Rosji zostat ggciowo zrekompensowany
wzrostem eksportu do innych krajéw, w tym rownira rynki azjatyckie,
a wsrdd nich — na rynek indyjski. W handlu rolno-ggwczym z Indiami odno-
towano w ostatnich latach dynamiczny wzrost ekspaie jego poziom jest na-
dal niezadowalagy. Oczekuje s, ze podpisanie w kwietniu 2017r. polsko-in-
dyjskiej umowy sektorowej o wspotpracy w dziedzindnictwa kedzie skutko-
wato utatwieniami dla eksporteréw produktow rolmmesywczych, a w konse-
kwencji dalsz popravg wynikow w eksporcie do tego kraju.

Celem artykutu byto zidentyfikowanie uwarunkawiaczynnikéw rozwoju pol-
skiego eksportu produktow rolno-sgavczych do Indii, ze szczegbéinym uwedhie-
niem dziata wynikajacych z nowej dwustronnej umowy sektorowej 0 wsapr
w dziedzinie rolnictwa. Przeanalizowane zostalynuwkowania sktadage sé na ma-
krootoczenie biznesu w Indiach, jak rownigielkos¢ i struktura polskiego eksportu
rolno-spaywczego do Indii. Przedstawiono réwhigvarunki dwustronnej umowy
w dziedzinie rolnictwa i wynikafe z niej zadania w zakresie rozwoju wspotpracy.
W $wietle nowego porozumienia sektorowego oceniononié@nperspektywy roz-
woju polskiego eksportu artykutéw rolnychyiwnosci do Indii w kolejnych latach.

Zastosowane metody badawcze obejnstijdia literaturowe oraz analiaktow
prawnych, a zwtaszcza tekstu przedmiotowej umowvagaBia i analizy strumieni han-
dlu przeprowadzono w oparciu 0 dane pochoez bazy WITS-Comtrade. Pod @oj
ciem ,artykuty rolno-spgywcze” rozumiane gssekcje I-IV Nomenklatury Scalonej
CN (dziaty 01-24), a za okres etyj szczegobtow analiz przyjeto lata 2010-2016.

2. OGOLNA CHARAKTERYSTYKA INDII
JAKO PARTNERA HANDLOWEGO POLSKI

Indie zajmuy sibdme miejsce naviecie pod wzgidem powierzchni oraz drugie bior
pod uwag wielkos¢ populacji, z liczh ludnaci przekraczajca w 2015 r. 1,3 mid
(UNSD 2017). Stanowizatem ogromny rynek zbytu, ktory pozwala zazwynaajoz-
winiecie produkcji na optacainekonomicznie skal(Ministerstwo Rozwoju, 2017a).
Trzeba jednak wzé pod uwag, ze sita nabywcza mieszkedw Indii jest wciz stosun-
kowo niska, a rynek jest silnie zrécowany wewatrznie, zaréwno pod wzgdem ad-
ministracyjnym, jak i spoteczno-kulturowym. Indigiela sic na 29 standw, 6 terytoriéw
zwigzkowych i jedno narodowe terytorium stoteczne el Portal of India, 2017).
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W poszczegolnych stanach i zakach obowjzuje lokalne prawo, jednak kwestie
0 szczegblnym znaczeniu, takie jak polityka zageand i handlowa podlegabezpo-
srednio parlamentowi zwikkowemu Indii. Z kolei zrinicowanie spoteczno-kulturowe
Indii dotyczy przede wszystkim kwestii etnicznyahligijnych, gzykowych, pochodze-
nia spotecznego (system kastowy) i nieréwnomiernazjdadu dochodbéw w spoteceze
stwie. Dzisiejsza kultura Indii to prawdziwa mozaitakladajcych s¢ warstwa po war-
stwie wplywdw, ktoreg uformowaly: pradawnych tradycji hinduistycznychyozajow
islamskich i pozostakoi z doby panowania brytyjskiego (Gesteland, 2000¢dtug
Fearona (2003) Indie sv czotdwce krajéw azjatyckich pod wadem zrénicowania
etnicznego i kulturowego, zajmugirugy pozycg w regionie po Afganistanie ze wzdu
na wartdé¢ indeksu frakcjonalizacji kulturowej. Istnienieditych segmentow i nisz ryn-
kowych stwarza wiele szans dla eksporteréw, ale agaruwzgldniania kwestii spo-
leczno-kulturowych przy opracowywaniu strategiipekssji na rynek indyjski.

Duzym wyzwaniem dla eksporter6w i inwestoréw na ryimkayjskim jest nie-
sprzyjajce otoczenie regulacyjne biznesu, ktérego analigearata duy stopie re-
strykcyjnaci przepisow i dlugotrwakd wielu procedur. W rankingu tatéc prowa-
dzenia biznesoing Business 201BankuSwiatowego Indie zaly 130 miejsce (dla
poréwnania Polska w tym rankingu ¢aj24 miejsce). Szczegolnie nisko Indie zostaty
ocenione w zakresie uzyskiwania pozuidieidowlanych (185 miejsce), regulaciji po-
datkowych (172 miejsce) i egzekwowania umoéw (17€jsoe). W zakresie procedur
zwigzanych z handlem zagranicznyfngding Across Borders Ranlkdie rownie zaj-
mujg odlegte 143 miejsce, co oznacza wystvanie szeregu utrudhiewiazanych
z dlugim czasem i wysokim kosztem formaitioeksportowo-importowych (World
Bank, 2017a). Dym problemem w tym kraju jest tak korupcja. Wedtugranspa-
rency Internationa{2017) Indie zajmuajpod tym wzgidem 79 miejsce na 176 krajow.
Jednak obserwujeegboprave sytuacji w tym zakresie, gdyv 2016 r. uzyskaty one 40
punktéw na 100 midiwych, podczas gdy jeszcze w 2013 r. otrzymathpG@6ktow.

Indie pod wzgjdem gospodarczym zaliczargde dynamicznie rozwijagych s¢
rynkdw wschodgcych, w 2016 r. byly trzegigospodark naswiecie wedtug wielkéci
PKB (PPP), po Chinach i USA (World Bank, 2017b)ndii pochodz globalnie dzia-
lajace koncerny farmaceutyczne, stalowe i informatyceae sektora kosmicznego. Jed-
nak na pocgku obecnej dekady dynamika wzrostu gospodarczadjo 2auwaalnie
ostabta. W 2010 r. wzrost PKB wyniost 10,3%, w 201jiz tylko 6,6% , a w 2012 r.
oshgmat 5,5% (MFW, 2017). Nowy premier Indii N. Modi, kioobjat urzad po wybo-
rach parlamentarnych w Indiach w 2014 roku, zapdmiée powrét gospodarki Indii na
szyblg sciezke rozwoju. W 2016 r. wzrost PKB Indii wyniést 6,8%atomiast prognoza
MFW na rok bigacy przewiduje dynamikwzrostu na poziomie 7,2%, a na gpae
lata — trwaty powr6t do poziomu 7,7-8,2%. Wedtugdiziynarodowego Funduszu Wa-
lutowego Indie dysponglijpotencjatlem do asniecia i utrzymania wysokiego tempa
wzrostu gospodarczego, a hagwigjszym czynnikiem prorozwojowym w najizych
latach powinno b§ podniesienie produktywsa rolnictwa. Dla polskich eksporteréw
prognoza ta stwarza dobre perspektywy rozwoju bantyim krajem, gdywzrost PKB
powinien przektadasi na wzrost sity nabywczej ludém, wzrost konsumpcji, a tym
samym réwnig wzrost popytu na towary pochagde z importu.
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W ostatnich latach w bilateralnych stosunkach hawwgith Polski z Indiami
odnotowywano wysakdynamile obrotéw towarowych. W 2016 r. waktocat-
kowitego eksportu na rynek indyjski wyniosta 668 USD, a roczne tempo
wzrostu eksportu na ten rynek wyniosto 44,1%. Rrotdm jest jednak brak
zrébwnowaenia obrotéw handlowych z Indiami — w wymianie mtypartnerem
Polska odnotowywata w ostatnich latach wysoki defi&tory wzrost z 639,4
min USD w 2010 r. do ponad 1,4 mid USD w 2016abéia 1).

Tabela 1.Wymiana handlowa Polski z Indiami w latach 201020w min USD)

Wyszczeg. 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016
Eksport 334, 523,6] 665,8 491,2) 550,6] 464,7] 669,5
Import 9734 1349,4 1229,7] 14584 1695,7 17257 2074,3
Saldo -639,4 -825,8 -563,9] -967,2] -1145,1f -1260,9 -1404,8

Zrodio: Opracowanie wiasne na podstawie WITS (2017).

Wsrod gtéwnych towardw eksportowanych z Polski dailmd2016 r. znaj-
dowaly sé: koks i potkoks (HS 2704), statki powietrzne (H&8), silniki tur-
boodrzutowe (HS 8411), srebro (HS 7106) oraz kakicartykuty z kauczuku
(HS 4002) (WITS, 2017). Natomiast z Indii sprowddaay gtéwnie chemikalia
(HS 2933-2935) oraz obuwie i artykuly odaieve (HS 6204, HS 6206). Pro-
dukty rolno — spgywcze miaty dotychczas bardzo niewielki udziat ikcavitej
wymianie handlowej z Indiami, w 2016 r. odpowieddi#h w eksporcie i 7,3%
w imporcie, ale ze wzgtlu na potencjat rynkowy i stopniowe likwidowanie-ba
rier handlowych rynek indyjski jest uznawany zadzar perspektywiczny rynek
eksportowy, o dzym znaczeniu dla polskiej bran spazywczej.

3. TENDENCJE W POLSKIM EKSPORCIE PRODUKTOW
ROLNO-SPOZYWCZYCH DO INDII

Indie, podobnie jak inne kraje Azji miaty dotychsz@ewielki udziat w polskim eks-
porcie artykutdw rolnych tywnaosci. Jednak wark@ obrotow z tymi krajami wyka-
zuje tendengjrosryca, przy czym dynamika wzrostu cechuje éos¢ duzag zmienno-
$cig w poszczegolnych latach. Najivéejszym rynkiem w tym regionie dla eksporte-
row polskiejzywnasci sa Chiny (wraz z Hongkongiem), Wietnam, i Japoniidie
plasowaty s na dalszym miejscu &0d krajow Azji pod wzgjdem wartéci pol-
skiego eksportaywnasci. Jednoczaie jednak eksport do Indii wykazywat w zakre-
sie pewnych grup produktow rolno-ggwczych wysokie tempo wzrostu, jedno
z najwyzszych wrod krajow Azji. W 2016 r. najwkszy udziat w polskim eksporcie
do Indii mialy produkty pochodzeniastimnego; eksport tych towaréw wyniést ponad
2,9 min USD przy rocznej dynamice 77,7%. W lata@h@2016rednioroczna dy-
namika wzrostu eksportu z Polski do Indii wynicdiatej grupy produktowzz69,6%
(tabela 2). W tym samym okresie tempo wzrostu efsgoroduktéw pochodzenia
zwierzcego do Indii ogigneto 42,3%, przy czym w 2016 r. odnotowano wzrost eks
portu tej grupy produktéw o 76,7 % w stosunku daurpoprzedniego. Tym samym
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eksport produktow pochodzenia zwigrego osigngt poziom niemal 2 min USD.
Jednoczénie jednak w eksporcie do Indii zauwedna jest bardzo da zmiennéé

w poszczegoblnych latach, ktGnaiadczy o waiz stabo ugruntowanej pozycji rynko-
wej wielu polskich firm na tym rynku. Uwidocznitixgo zwlaszcza w eksporcie prze-
tworéw spaywczych, ktére przez wksza¢ badanego okresu mialy napkszy
udziat w polskim eksporcie rolno-spavczym do Indii, ale diy spadek ich wywozu
w 2016 r. (0 82,9%) wphgh nie tylko na obrienie ich udziatu w strukturze polsko-
indyjskiej wymiany handlowej, ale i na wyptenie spadku warfci catkowitego eks-
portu rolno-spgywczego na rynek indyjski. Jednoéaie wymiana z Indiami w za-
kresie produktow rolno-spgwczych byta deficytowa w calym badanym okresie,
a najweksze ujemne saldo odnotowano w 2016 r. (-146,3U8D). Najwekszy de-
ficyt wystgpit w handlu produktami &innymi (tabela 2).

Tabela 2.Wielkos¢ obrotow handlowych artykutami rolno-spyavczymi Polski z Indiami
wedlug gtéwnych grup towaréw w latach 2010-2016ys: USD)
HS 2007 | 2010 2011] 2012 2013 2014 2016 2006

Eksport (warto§¢ w tys. USD)

01-05_Produkty poch. 2354 600d 2254 7074 10844 11094 1961,

zwierzcego
06-15_Produkty poch. 1231 2764 2011 77271 1727.4 1656.4 29431
roslinnego
16-24_Przetwory 11959,6 6750, 49684 37363 5749, 7321,4 12539
spaywcze

Ogétem rol.-spa. 12 319,2 7626,9 5484, 5216, 8562,1 10087,6 6158,
Roczna zmiana eksportu (w % w stosunku do roku poprzedniego)
01-05_Produkty poch.

) X 1543 628 2144 534 23 76,7
zwierzcego

06-15_Produkty poch. )

radliniege X 1234 51 1654  123.6 a1l 77,7
16-24_Przetwory X 438 -264 248 539 274 829
spaywcze

Ogotem rol.-spa. X -38,1 -28,1| -4.9 64,1 17,8 -39,0

Import (warto §¢ w tys. USD)

01-05_Produkty poch. 25501 30367 3890, 38514 60853 10542810 934,]

zwierzcego

06-15_Produkty poch. | 51 651 ¢ 64 100,6 58 154,9 69 9554 817604 69 121,2 75 501,
roslinnego

16-24_Przetwory 34575,1 31 850,8 39 366,0 40 280,9 54 5153 54 371, 65 986.4
spaywcze

Ogotem rol.-spa. 88 777,1 98 988,1 101411,6 114 087,7 142 361,0 134 035,152 423,0
Saldo handlowe (warté¢ w tys. USD)

01-05_Produkty poch. 2314, -2436,1 -36651 -3143,1 -5000,] -9433.4 -8973

zwierzcego

06-15_Produkty poch. | 51 558 3.63 823,7-57 863,8 -69 182, -80 032, -67 464,6-72 558,
roslinnego

16-24_Przetwory .22 615,8-25 100,8-34 397,64 -36 5445 -48 765,17 -47 050,2-64 732,1
spaywcze

Ogotem rol.-spa. -76 457,9-91 361,2-95 927,1-108 871,(-133 799,(-123 948,(-146 265,0
Zrodto: Opracowanie wiasne na podstawie WITS (2017).
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W zwigzku z dug zmienndcia wartcci eksportu, trudno jednoznacznie
wskazd@ pozycje towarowe zdecydowanie domiseg w polskim wywozie do
Indii. W 2016 r. najwyszy wartas¢ wykazywat eksport drobiu, jabtek i suszo-
nych warzyw sticzkowych (tabela 3). Dynamika wzrostu eksportupgsita
w tych grupach ponad 100%, jednak warto poélkéeze np. drob byt hitem
eksportowym w ostatnich dwéch latach, podczas gdyemiej byt eksporto-
wany w stosunkowo niewielkich i$giach. Z kolei czekolada i skrobie, ktére
réowniez byty waznymi produktami w eksporcie do Indii w latach poganich,

w 2016 r. wykazywaly die spadki, odpowiednio o0 73,8% i 40,9%.

Tabela 3. Najwazniejsze pozycje towarowe w polskim eksporcie radpazywczym do
Indii wedtug wartéci wywozu w 2016 r.

2015 2016
HS 2007 Opis towaru Warto$¢ | Wartosé | Zmiana
[tys. USD]|[tys. USD]|[%] roczna
Razem (poz. HE . .
-0101 do 2403 Produkty rolno-spaywcze ogotem 100876 6158, -39,0
0105 Drob domowyzywy, to znaczy ptactwe gatunky 743.1 14944 1011

Gallus domesticus, kaczkiegd, indyki i perliczki
0808 Jabtka, gruszki i pigwywieze 577,49 1437,% 148,71
Warzywa stgczkowe, suszone, tuskane, na-

3 g 3

0713 wet bez skoérki lub dzielone 137,3 340,8 148,3

1806 Czekola_da i pozostate przetwory spwcze 11617 304,71 734
zawierajce kakao

1108 Skrobie; inulina 402,0 2374 -40,9

2106 Przetwory spgywcze, gdzie indziej niewy- 1744 226.d 29.3

mienione ani nievgiczone

Pieprz z rodzaju Piper; owoce z rodzaju Cap-

0904 sicum lub z rodzaju Pimenta, suszone lub foz- 31,5 194 .4 517,1

gniatane, lub mielone

Otreby, éruta i inne pozostakei odsiewu,

2302 przemiatu lub innej obrobki zt roslin 1154 188.6 63,4

straczkowych, nawet granulowane

Filety rybne i pozostate ggo rybie (nawet roz-

drobnione)$wieze, schtodzone lub zanmiane

2309 P‘repar.aty, w rodzaju stosowanych do karn
nia zwierat

Zrodio: Opracowanie wiasne na podstawie WITS (2017).

0304 132,9 167,64 26,1

€ 833 1401 68,9

Oprocz powyej wymienionych grup produktow wykaagych najwysz
wartas¢ eksportu do Indii, dty udziat w wywozie miaty niektére przetwory spo-
zywcze i produkty przeznaczone na pasze dla zwliesmz konfekcjonowany
w Polsce pieprz. Ponadtgrdd towardw, ktorych wartg sprzeday do Indii w ba-
danym okresie byla znagza, mimoze nie znalazly sione w pierwszej dziegice
produktow eksportowych w 2016 r., znalazty: Pieczywo cukiernicze i ciastka
(HS 1905), soki owocowe i soki warzywne (HS 20G@xwatka (HS 0404), wy-
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roby cukiernicze nie zawiergje kakao (HS 1704), wody, ydznie z wodami mi-
neralnymi i gazowanymi (HS 2202). W ramach wszy$tkirymienionych pozycji
towarowych wysipuje potencjat wzrostu eksportu, naby jednak podi ak-
tywne dziatania na rzecz poprawy i ustabilizowagroaycji na rynku indyjskim, co
powinno ogranicz§ obserwowane wahania w zakresie wynikéw sprzgdd/y-
maga to m.in. monitorowania barier w dgsé do rynku indyjskiego i podejmo-
wania dziatéa na rzecz ich skutecznej eliminacji. W ten procewipny by¢ zaan-
gazowane zaréwno organy unijne, jak réwnadministracja krajowa oraz wszyst-
kie podmioty uczestnigze w tej wymianie.

4. BARIERY | OGRANICZENIA DOST EPU DO RYNKU INDYJSKIEGO
DLA POLSKICH EKSPORTEROW ARTYKULOW
ROLNO-SPOZYWCZYCH

Indie, pomimo prowadzonej stopniowej liberalizadjpsmcej integracji z syste-
memswiatowego handlu, nadal zaliczaic do krajow o wysokim protekcjonizmie
handlowym. W dosgpie do rynku indyjskiego wyspuje szereg barier, zarbwno
taryfowych, jak i pozataryfowych (Drzymata, 201Bp eliminacji wielu istniej-
cych przeszkdd i rozwoju wzajemnych relacji handlolwmogtoby przyczywisie
zawarcie umowy o wolnym handlu ¢dizy Unig Europejsk a Indiami. Jednak za-
pocatkowane w 2007 r. unijno-indyjskie negocjacje oghie powstania strefy
wolnego handlu od pogtku byly niezwykle trudne, a niemnos¢ osigniccia
kompromisu w wielu kwestiach doprowadzita hawetotoesowego zawieszenia
rozmow. W 2016 r. zostaty one wznowione, ale prawmggcjacyjny przedha sk

i do tej pory nie przyniost on satysfakcjoguych wynikéw.

Jednoczénie, Indie g nadal objte unijnym Powszechnym Systemem Pre-
ferencji Celnych (GSP), przy czym ostatnia refosyatemu zmodyfikowata za-
kres tych preferencji, m.in. wprowadzajnowe wymogi dotycice wyhczeh to-
warowych. Zasady te oznacgaje dla krajow ohjtych GSP na zasadach ogol-
nych preferencje zostarawieszone w odniesieniu do niektorych sektordarek
osiagnety swiatowa konkurencyjné¢ na najwyszym poziomie (w przypadku In-
dii jest to m.in. sektor chemikaliow, wiokienniczstalowy i pojazdow silniko-
wych). W oficjalnym unijnym uzasadnieniu zmian dotycych wyhczen towa-
rowych stwierdza gi ze sektory te nie potrzekyjuz ochrony, a z przesustia
wsparcia mog skorzysta kraje bardziej potrzebage. Jednak stosowanie takich
ograniczé moze mie€ rowniez zwigzek z dizeniem UE do zapewnienia gkiszej
wWzajemngci” w dwustronnych relacjach i do wypracowania afgwnego sta-
nowiska w negocjacjach strefy wolnego handlu (SBesgge, 2014).

Obowizujaca obecnie umowa o partnerstwie strategicznym WUiglie z 2004 r.
nie posiada w rzeczywisid takiej rangi, jalg sugerowataby jej nazwa (Kavalski, 2016;
Narlikar, 2006), zawiera jedynie bardzo ogdlne aeldje i uzgodnienia odfrgie dzia-
tan na rzecz rozwoju wspotpracy handlowej i ekononégZhaki stan stosunkéw dwu-
stronnych powodujeg identyfikacja istnigcych barier w dogpie do rynku Indii oraz
podgcie dziataé na rzecz ich zniesienia jestiagm zadaniem stagym przed unijp
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i polska dyplomacj gospodarcz W dalszej czci artykutu omowione zostargtowne
bariery formalne w dogpie do rynku Indii, zwizane z realizowayprzez rad indyjski
polityka handlows. Uwzgkdnione zostanréwniez przeszkody nieformalne, wynika-
jace z oddziatywania czynnikdw spoteczno-kulturowiygmkowych.

Bariery taryfowe w dostepie do rynku Indii

W 2015 r.srednia stosowana stawka celna KNifr{ple average MFN appli¢ta
wszystkie dobra ogdtem importowane do Indii wyresi3,4%. Dla produktow
rolnych stawka ta ksztattowatagana poziomie 32,7%, natomiast dla produktéw
nierolnych na poziomie 10,1% (WTO, 2017). Pasge danéwiadcz o wysokim
stopniu protekcjonizmu taryfowego w Indiach. Dotydn zwtaszcza produktéw
rolnych, gdzie zwjzana stawka celna, wyznacgag gorny putap zobowzan w ra-
mach WTO, wynosiall13,5%, z& stosowandrednia zwykta stawka celna byta
ponad 3-krotnie wisza ni stawka stosowana w Unii Europejskiej. Z kolei staw
celna waona wyniosta w grupie produktéw rolnych 47,2% wegrupie artykutow
nierolnych tylko 4,9% (dane dotygze stawek wzonych pochodg z 2014 r. ze
wzgledu na opénienie czasowe w ich gromadzeniu).

Tabela 4.Wysoka¢ srednich zwyklych stawek celnych zyganych i stosowanych w tary-

fie celnej importowej Indii wedtug grup produktoaimych w 2015 r.
) Stawki celne stosowane KNU (w %)
. Ostateczne zwi- - - e
Grupy produktow | - wki celne | Srednie | Odsetek linii taryfo-| Maksymalny
stawki | wych wolnych od ctg poziom stawek
Produkty pochodze
nia zwierzcego 106,1 311 0 100
Nabiat 65,0 33,5 0 60
Owoce, warzywa, 100,1 29,4 1,0 100
rosliny ' ' '
Kawa, herbata 133]1 56,3 0 100
Zboza | przetwory 115,3 31,3 15,4 150
zbawowe ' ' '
Nasiona oleiste, 169 7 351 0.9 100
oleje i thuszcze ' ' '
Cukier i przetwory 1247 35,9 0 60
Napoje i wyroby ty- 1205 68,6 0 150
toniowe ' ’
Bawelna 110, 6,0 80,0 30
Pozostate produkty
rolne 104,8 22,3 13,6 70
Ogotem rolne 113,5 32,7 5,3 150

Zrédio: opracowanie wiasne na podstawie WTO (2017).

W przypadku produktéw rolnych stawki celne paejy100% stanowgi 2,2%
wszystkich linii taryfowych. Wolnych od cta jesB% wszystkich linii taryfowych. Naj-
wigcej linii taryfowych jest olgitych stawlg celrg na poziomie 25-50%. Do grup produk-
toéw obitych najwyzsz stosowan stawk celrp KNU naleza przede wszystkim:
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— napoje i wyroby tytoniowe — Zgedni stawlky na poziomie 68,6%;
- kawa i herbata — zgedng stawlky rzedu 56,3%.

Szczyty taryfowe wysgpuja rowniez m.in. w imporcie zbdi przetworow zbo-
zowych oraz olejow i thuszczow (tabela 4). Relatysvniskie cta w grupie artyku-
léw rolno-spaywczych obowizywaty jedynie w imporcie bawetny.

Bariery pozataryfowe i nieformalne w dosgpie do rynku Indii

Poziom protekcjonizmu pozataryfowego w Indiach rigmalery uzng za stosun-
kowo wysoki. Wedtug danych z bazy I-TIP WTO (20w)imporcie do Indii obo-
wiazujg nastpujace srodki pozataryfowe: 164rodki sanitarne i fitosanitarne, 102
bariery techniczne, 32&odkow antydumpingowych i 2 wyréwnawcze s®dki
ochronne wynikajce z zastosowania klauzuli ochronnej, 59 restnyl@jciowych
oraz 3 kontyngenty taryfowe (zaliczane&godkéw parataryfowych).

Import produktéw rolno spgywczych z Unii Europejskiej jest afty 107
srodkami sanitarnymi i fitosanitarnymi, 2 barieraechnicznymi, 50 restrykcjami
ilosciowymi i 3 kontyngentami taryfowymi. Jegliz najwaniejszych barier han-
dlowych stanow srodki sanitarne i fitosanitarne. Mim@ Porozumienie 8rod-
kach Sanitarnych i Fitosanitarnych WTO przyznajgéspaom prawo do stosowa-
niasrodkéw w sposob uznany przez nie za zapeweyaivtasciwy poziom ochrony
zycia lub zdrowia ludzi, zwiegt lub raslin, jednak ich stosowanie musi spefhia
okreslone warunki. W szczegdldao srodki te powinny by oparte na dowodach
naukowych i nie powinny stano$viukrytych barier w handlu (Hajdukiewicz,
2016). Wedtug stanowiska Unii Europejskiej Indiessiy nadmiernie restrykcyjne
przepisy sanitarne i fitosanitarne w odniesieniuirdportu niektérych grup pro-
duktéw. Do kwestionowanych przepiséw ralam.in.: uregulowania dotygeze
importu nabiatu (wymagana zgoda na przywdz); rygiygzne wymaogi sanitarne
w imporcie drobiu; wymogi w imporcie §bn i produktow ralinnych zwigzane
z koniecznécia poddawania ich zabiegom fumigacji; restrykcje vparcie rglin
i produktow rg@linnych zwigzane z dtugotrwatymi procedurami oceny zgaano
Z normami, restrykcje w imporcie bydta (MADB, 2017)

Ponadto Indie nie podpisaly porozumienia WTO w wsjgazamowi@é pu-
blicznych i utrzymuj preferencje dla lokalnych pstwowych producentéw,
a take dla lokalnych matych firm. Nadal istnieje lisamarow, ktére w drodze
zamowie publicznych mog by¢ kupowane jedynie od lokalnych matych przed-
sichiorcéw, cha@ zostata ona znacznie zredukowana, z 839 pozyd®9d r. do
326 w 2006 r. i 114 w 2017 r. (Ministerstwo Rozwd017a).

Oprécz tego w Indiach funkcjonuppecjalne mechanizmy ochronne rynku
w odniesieniu do towardéw rolno-spavczych, jak np. nakaz importu zbéylko
przez pastwowego monopolist,Food Corporation of Indig czy kontyngenty
ilosciowe, ktére obowizuja w imporcie m.in. cukru, jaj i soli. Za barietech-
niczrg w dostpie do rynku Indii uznaje siobowizek specjalnego etykietowania
towaréw oraz dostarczenia na rynek towaru z okrgseaydatnéci do spaycia
wynoszcym co najmniej 60% okresu pierwotnego, co jestgowm utrudnie-
niem w przypadku towaréw o niezbyt dtugim okresigatosci. Specjalny raéim
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obowigzuje w imporcie win i alkoholi, ktéregaiznawane za artykuty luksusowe.
Bariey w tym przypadku jest dyskryminacyjne opodatkowahidodatkowe
optaty naktadane na import tych produktéw do Indii.

W Indiach istnieje pstwowa kontrola cen na niektére vidieve grupy produk-
téw, do ktérych oprécz paliw i farmaceutykéw zadioe g rowniez produkty zyw-
nosciowe. Pastwo przeznacza réwrienacznerodki na wsparcie wewirzne rol-
nictwa; wydatki na ten cel stanayniemal 2% wydatkow bugttowych.

Oprocz barier o charakterze formalnym, @pstio rynku indyjskiego jest
utrudniony ze wzgldu na ré@nice spoteczno-kulturowe, w tym odmienne upo-
dobania kulinarne, jak testosunkowo niewielk site nabywca mieszkacow
i duze nierowndci spoteczne. Wyniki badaporéwnawczych kultur wedtug
wymiaréw G. Hofstede ujawniajw Indiach wy:szy niz w Polsce dystans wia-
dzy oraz wgkszy stopi@ kolektywizmu, a zarazem bardziej dtugotermimow
orientacg i nizszy stopié unikania niepewngi, ktére wptywaj na odmienny
sposbdb prowadzenia biznesu i komunikacji marketivejqHofstede, Hofstede
i Minkov, 2010). Problemem nie by tez korupcja i niski stopi@ ochrony
praw wiasnéci intelektualnej, ktére cechawifamtejsze otoczenie biznesu.

Biorac pod uwag niewielky liczbe przedstawicielstw polskich przedsi
biorstw oraz stabe przygotowanie polskich handlowp®dd wzgédem marketin-
gowym, polegajce czsto na braku odpowiedniego rozpoznania rynku,egpostio
informacji i zrozumienia lokalnej kultury, bariemyieformalne stanowity do tej
pory powang przeszkod w rozwoju eksportu na rynek indyjski. W tym obszar
mozna jednak spodziewaic znaczcej poprawy w zwizku z uznaniem Indii w ra-
mach radowej strategii rozwoju za jeden z najbardziej peksywicznych rynkéw
i wigczenie ich do brarowych programow promocji oraz poprzez ngeinie bli-
szej polsko-indyjskiej wspotpracy w dziedzinie lictwa.

5. SZANSE ROZWOJU POLSKIEGO EKSPORTU
ROLNO-SPOZYWCZEGO DO INDIIW SWIETLE WARUNKOW
POLSKO-INDYJSKIEJ UMOWY O WSPOLPRACY
W DZIEDZINIE ROLNICTWA

W dniu 27 kwietnia 2017 r. zostata podpisana w \&&@anmse umowa ngidzy Mini-
strem Rolnictwa i Rozwoju Wsi Rzeczypospolitej Raga Ministerstwem Rol-
nictwa i Dobrostanu Rolnikow Republiki Indii o wdpéacy w dziedzinie rolnic-
twa (M.P. z 2017 r., poz. 573). Obie strony zokmaly st w niej do rozwijania
bilateralnej wspotpracy, obejmagej miedzy innymi utatwianie i wspieranie kon-
taktow handlowych, naukowych i technicznych w dziaik rolnictwa. Koopera-
cja ma odbywa si¢c na zasadach réwsd, wzajemnych korzci i zgodnie z prze-
pisami prawa wewgtrznego obowjzujacego w obu krajach.

W art.2 umowy wymieniono szczegoétowe zadania, ktde@ stuzy¢ rozwo-
jowi dwustronnej wspotpracy. ¥k6d nich wanym obszarem dziadgest wymiana
informacji medzy stronami, zwtaszcza w przypadku vepstwania zmian na rynku
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zwigzanych z aktuaknsytuacy w rolnictwie. W szczegélriai dotyczy to powia-
domiai o stanie fitosanitarnym upraw i zagemiach wynikajcych z rozprzestrze-
niania s¢ organizméw szkodliwych oraz przekazywania inforjnaa temat sytu-
acji epizootycznej, w tym zagren zwigzanych z wysgpowaniem choréb zaka
nych zwierat. Wymiana informacji ma rownisobejmowa ustawy, przepisy i wy-
tyczne dotycgce importu i eksportu zwiegiz a take raslin oraz produktow po-
chodzenia zwiekrego i rélinnego. Ponadto obie strony zobawuaty st do wza-
jemnego informowania o kierunkach prowadzonej pkiitolnej, oraz o obovar
zujacych lub nowo wprowadzanych rozaniach prawno-systemowych, jak row-
niez o funkcjonugcych mechanizmach regulacji i organizacji rynkunego.

Strony zadeklarowaty rownieze beda wspotdziataty w zakresie przygoto-
wywania analiz i ocen perspektyw wspotpracy dwusig) oraz promowania han-
dlu produktami rolno-spgywczymi. W ramach popierania zgorodnych form
wzajemnych kontaktow przewidujezsivymiare ekspertow z dziedziny rolnictwa,
organizowanie konsultacji i szkdlea take uczestnictwo w targach, wystawach,
seminariach i konferencjach zyganych tematycznie z rolnictwem oraz przetwor-
stwem rolno-spgywczym. Warto podkrdi¢, ze planowane jest badanie #iwo-
$ci wspétpracy inwestycyjnej w przetworstwie rolnpesywczym.

W zakresie wspierania wymiany handlowej produkt@ina-spaywczych
strony uzgodnity réne formy wspdlnych dziate obejmugcych m.in. wymian in-
formacji na temat ksztattowania giopytu i poday na rynkach rolno-spgywczych;
powiadamianie o przetargach publicznych w sektooiieym; utatwianie navegizy-
wania kontaktéw przedsiiorstwom z brasy spaywczej poprzez wymianofert
i organizacj misji handlowych. W warunkach wgi wysokiego poziomu protekcjo-
nizmu handlowego, d znaczenia dla przegsiorcow mae mi& rowniez wy-
miana informacji dotycgeych zasad polityki handlowej, maych wptyw na dzia-
talnos¢ w zakresie obrotu produktami rolno-ggaczymi z zagranig

Inny waznym obszarem kooperacji madwspotpraca naukowo-techniczna
w dziedzinie rolnictwa i przetworstwa rolno-sgoczego, w tym wspieranie rea-
lizacji wspoélnych projektow i inicjatyw w zakresimwych technologii, rolnictwa
ekologicznego, wymiany i ochrony zasobdw genetychnglin uprawnych, no-
woczesnych metod oceny jakd produktéw rolnych, a tade rozwijania technolo-
gii i technik produkcjizywnosci mrozonej i schtodzonej. Obie strony zobaraty
si¢ rowniez do zbadania midiwosci wspotpracy technicznej dotygzj sprztu
i maszyn rolniczych oraz wymiany ekspertéw techmych.

W celu przygotowania planéw wspéipracy w zakresmdizaciji powyszych
zada, a take rozwijania innych obopdlnie korzystnych form wigécy i moni-
torowania oraz rozwzywania pojawiagjcych s¢ w tym zakresie problemow, po-
wotano Grug Roboca, sktadajca sie z przedstawicieli obu stron. Posiedzenia
Grupy Roboczej majodbywd sie co najmniej raz na dwa lata, kolejno w Repu-
blice Indii i w Rzeczpospolitej Polskiej. Ustalerdawartej umowy nie narusaaj
praw i obowjzkow stron w zakresie umow edizynarodowych, w tym zobowdan
Polski jako pastwa cztonkowskiego Unii Europejskiej, stangwatomiast dodat-
kowy impuls dla zaciniania dwustronnej wspotpracy.
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Mimo ze umowa nie zmienia formalnych warunkéw @pstdo rynku indyj-
skiego, bo te pozostajv sferze uzgodniemiedzy Unig Europejsk a Indiami, to
jednak mae ona utatwd pokonywanie niektérych barier nieformalnych i rgak
wych. Jak wynika z przeprowadzonej w artykule ayafiowanym utrudnieniem
w podejmowaniu dziatalrigi na rynku indyjskim jest staba znajofdmbowizu-
jacych w Indiach przepiséw i procedur gospodarcz@tiowiazek wymiany infor-
macji, mae utatwt polskim przedsbiorcom przygotowywanie marketingowych
programow rozwoju eksportu i rozpoznanie szansawykch. Ponadto diy nacisk
na rozwijanie kooperacji pogdzy firmami polskimi i indyjskimi, take w formie
joint venture, mge dodatkowo poméc w omigtiu barier polegagych na niejed-
nakowym traktowaniu podmiotdéw krajowych i zagramigeh.

Z uwagi na toze umowa weszta wycie w kwietniu br., za wcZaie jest na
dokonywanie ocen jej efektéw. Niemniej jednak waptmlkreli¢, ze podgto juz
pierwsze wspolne inicjatywy. Polska otrzymata zapemie do udziatu — w charak-
terze kraju partnerskiego —Swiatowej WystawieZywnosci (World Food India,
ktéra odlgdzie s¢ w listopadzie 2017 r. w Nowym Delhi. Z kolei Indmstaty
wytypowane przez polski 4d, jako jeden z gtiu najbardziej perspektywicznych
rynkéw o duym potencjale importowym (obok Algierii, Iranu, M&ku i Wiet-
namuy), co oznacza w chgu najblizszych trzech latdulg na nim realizowane spe-
cjalne programy promocji (Ministerstwo Rozwoju, Z8). Powinny one stanowi
wazne narzdzie finansowego i marketingowego wsparcia przdisicow w ich
ekspansiji ten odlegly geograficznie i kulturowo elgnna ktérym zaistnienie wy-
maga poniesienia znacznych naktadow marketingowych.

6. PODSUMOWANIE

W ramach opracowywanych i wdianych strategii internacjonalizacji, polscy pro-
ducenci artykutéw rolno-spgywczych coraz agciej podejmuy decyzg o dywer-
syfikacji kierunkow eksportu i podejmuproby wegcia na bardziej odlegte geo-
graficznie, a take kulturowo rynki. Jednym z pozaeuropejskich rynkétore g
uznawane za najbardziej atrakcyjne i perspektyveicdla polskiego eksportu,
m.in. ze wzg¢du na jego wielk& i wysoka dynamile rozwoju, jest rynek indyjski.
Zostal on wytypowany przez polskigzjako jeden z griu najbardziej perspekty-
wicznych rynkdéw pozaunijnych. Mimo prowadzonej stmwej liberalizacji

i otwierania gospodarki na konkuregp@agraniczp, Indie nadal zaliczajsie do
krajow o wysokim protekcjonizmie handlowym, zarbwaccharakterze taryfo-
wym, jak i pozataryfowym. Dogp do rynku dla polskich produktéw rolno-spo-
zywczych jest utrudniony rownieze wzgedu na istnigjce ré&nice spoteczno-kul-
turowe oraz stabe przygotowanie marketingowe polskirm, bzdace czsto na-
stepstwem niewystarczggego rozeznania rynku. Podpisana w kwietniu 2017 r.
polsko-indyjska umowa o wspétpracy w dziedzinisicwa, mae utatwi poko-
nanie barier w eksporcie na rynek Indii, m.in. paarwymiag informacji o sytu-
acji rynkowej i rozwgzaniach prawno-systemowych dotycgch rynkéw rolnych,

a take przez wspotpracw dziedzinie marketingu i promocji oraz podejmovean
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dwustronnych inicjatyw na rzecz rozwoju bilatergadandlu. W zwizku z tym,
7€ umowa weszta vwycie w biezgcym roku, ocena rzeczywistych efektdwedhie
wymagata dalszych badlaniemniej jednak przeprowadzona analiza polskgjind
skiej wymiany handlowej w zakresie artykutéw rolspazywczych wskazuje na
istniejgcy potencjat rozwoju eksportu na ten rynek. Praygirunki badai analiz
powinny jednak uwzghdniat wiele dodatkowych czynnikow, ktore mpgstotnie
zmienk warunki handlu z partnerem indyjskim, takich jakrmwyniki prowadzo-
nych obecnie negocjacji porozumienia o wolnym hamdikdzy UE a Indiami.
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Opportunities for expanding exports of the Polish gri-food products
to India in the context of the new bilateral agreerant
on cooperation in the field of agriculture

Abstract: Polish exporters of agri-food products show a growirigrést in selling to non-EU
markets, including Indian market. The aim of the ariicke identify the determinants and factors
of expanding exports of Polish agri-food products to Indith particular regard to the findings
of the Polish-Indian sectoral agreement on cooperatiohdrfield of agriculture, which was
signed in April 2017. Research based on literature fuatid analysis of legislation and statis-
tical data from the WITS-Comtrade database has showrintia, despite its geographic and
cultural distance and still high trade protectionissra promising market for Polish agricultural
and food exporters. However, the current market positioPolish companies is still unstable
and the level of agri-food exports is low, althougis itharacterized by a relatively high growth
rate. Signing a bilateral agreement on agricultural cadjma between Poland and India may
help to overcome some of access barriers to the Indian tharkeng others by exchanging
information on market developments and regulations, gatipa in marketing and promotion,
and bilateral trade initiatives. Evaluation of the effextthis agreement will require further sci-
entific research, as only the first steps have been ak@erttowards its implementation. The
future directions of research and analysis must alse itato account a number of additional
factors that can significantly change the terms aferaith the Indian partner such as, inter alia,
the results of ongoing negotiations on the free trade agneebetween the EU and India.

Keywords: Polish exports; agri-food products; India; cooperation agreement
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